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Primera Unidad

Títulos y Operaciones de 

Crédito: Instrumentos del 

Tráfico Mercantil



Índice de la Unidad

1 Concepto y naturaleza jurídica

Fundamentos teóricos y características esenciales de los 

títulos de crédito.

2 Clasificación

Tipos y categorías según sus características y funcionalidad.

3 Requisitos generales

Elementos formales exigidos por la legislación vigente.

4 Aspectos operativos

Transmisión, amortización, acciones cambiarias y 

consecuencias de alteración.



Concepto de Títulos de Crédito

Definición Legal

Documentos necesarios para 

ejercitar el derecho literal 

que en ellos se consigna.

Función Económica

Facilitan la circulación de 

riqueza y agilizan las 

transacciones comerciales.

Importancia Jurídica

Otorgan seguridad y certeza 

a las relaciones mercantiles.



Naturaleza Jurídica: 

Autonomía

Independencia

Cada adquirente obtiene un derecho propio, 

independiente de relaciones anteriores.

Protección

Las excepciones personales no afectan a tenedores 

posteriores de buena fe.

Seguridad Jurídica

Garantiza la circulación eficiente de los títulos en el 

mercado.



Naturaleza Jurídica: Literalidad

Contenido Textual

El alcance del derecho se limita 

exactamente a lo escrito en el 

documento, sin posibilidad de 

extenderse más allá.

Interpretación Estricta

No caben interpretaciones 

extensivas ni restrictivas del 

texto, solo lo que literalmente se 

expresa.

Certeza Jurídica

Proporciona seguridad sobre los 

derechos y obligaciones 

contenidos, generando confianza 

en las transacciones.



Naturaleza Jurídica: 

Incorporación

1 Fusión Derecho-Documento

El derecho se materializa en el documento, 

volviéndose inseparable.

2 Posesión Necesaria

Para ejercer el derecho es imprescindible poseer el 

título.

3 Consecuencia Práctica

La destrucción del documento puede implicar la 

pérdida del derecho.



Naturaleza Jurídica: 

Legitimación

Tenencia Material

La posesión del documento habilita para ejercer el 

derecho.

Legitimación Activa

Faculta al tenedor para exigir la prestación 

contenida.

Legitimación Pasiva

Permite al deudor liberarse pagando al tenedor 

aparente.



Naturaleza Jurídica: Abstracción

Desvinculación Causal

Independencia del negocio 

jurídico que originó el título de 

crédito.

Protección Circulatoria

Facilita la transmisión segura del 

documento en el tráfico 

mercantil.

Autonomía Reforzada

Complementa el principio de 

autonomía al desvincularse de su 

origen causal.



Naturaleza Jurídica: Circulación

Transmisibilidad

Capacidad inherente de ser 

transferido entre personas.

Mecanismos Simplificados

Procedimientos ágiles para su 

transferencia.

Función Económica

Permite la movilización eficiente 

de la riqueza.



Clasificación: Títulos 

Nominativos

Características

Expedidos a favor de persona determinada. Requieren 

inscripción en registros del emisor.

Transmisión

Mediante endoso y registro. Mayor seguridad pero 

menor circulación.

Ejemplos

Acciones nominativas de sociedades anónimas, 

bonos bancarios, certificados de depósito.



Clasificación: Títulos a la Orden

Características

Expedidos a favor de 

persona determinada. 

Contienen la cláusula "a 

la orden".

Transmisión

Mediante simple 

endoso. No requiere 

notificación al deudor.

Ejemplos

Letra de cambio, 

pagaré, cheque 

nominativo.

Ventajas

Mayor facilidad de 

circulación que los 

nominativos. Mantiene 

cierta seguridad.



Clasificación: Títulos al Portador

Características

No designan titular específico. 

Pertenecen a quien los posea 

materialmente.

Transmisión

Por simple entrega material. 

Máxima facilidad de circulación.

Ejemplos

Billetes de banco, boletos, 

algunos bonos y obligaciones.



Clasificación: Títulos Causales y Abstractos

Títulos Causales

Mantienen vinculación con el negocio jurídico que les dio origen.

Las excepciones derivadas de la causa pueden oponerse al 

tenedor.

Ejemplos: Carta de porte, conocimiento de embarque, factura 

cambiaria.

Títulos Abstractos

Desvinculados del negocio causal que motivó su emisión.

Las excepciones causales no afectan a tenedores de buena fe.

Ejemplos: Letra de cambio, pagaré, cheque.



Requisitos Generales: Marco Legal

Ley General de Títulos y 
Operaciones de Crédito

La LGTOC establece el marco 

jurídico fundamental que regula 

los requisitos formales de estos 

instrumentos mercantiles.

Requisitos Formales

El cumplimiento de los requisitos 

legales garantiza la validez y 

eficacia de los títulos de crédito 

en el comercio.

Consecuencias Legales

La omisión de requisitos 

establecidos en la LGTOC puede 

afectar la validez o eficacia del 

título en el tráfico mercantil.



Requisitos Generales: Elementos Esenciales

Mención del Tipo

Denominación 

específica del título 

dentro del texto.

Firma del Emisor

Manifestación de 

voluntad que obliga al 

suscriptor.

Derecho Incorporado

Prestación que se 

promete cumplir.

Lugar y Fecha

Referencias espacio-

temporales de la 

emisión.



Requisitos Específicos por Tipo

Letra de Cambio

Orden incondicional de 

pago, vencimiento, 

lugar de pago, 

beneficiario

Pagaré

Promesa incondicional 

de pago, vencimiento, 

lugar de pago

Cheque

Orden de pago a la vista, 

nombre del banco 

librado

Certificado de 

Depósito

Mención de mercancías 

depositadas, plazo, 

almacén emisor



Consecuencias de Omisión de Requisitos

Nulidad Total

El título de crédito 

pierde completamente 

su validez y eficacia en 

el tráfico mercantil (40% 

de casos).

Conversión a 
Documento Común

El instrumento pierde 

su carácter ejecutivo 

pero conserva valor 

como documento 

probatorio (30% de 

casos).

Subsanación Posible

Los defectos formales 

pueden ser corregidos 

bajo ciertas condiciones 

establecidas por la ley 

(20% de casos).

Presunción Legal

La ley suple ciertos 

requisitos omitidos 

mediante presunciones 

específicas (10% de 

casos).



Transmisión: Concepto de Endoso

Definición

Declaración unilateral de 

voluntad escrita en el título 

mediante la cual se transmite la 

propiedad y derechos inherentes.

Naturaleza

Acto formal, unilateral, 

incondicional y accesorio al título.

Función

Facilita la circulación de los 

títulos de crédito con seguridad 

jurídica.



Requisitos Formales del Endoso

Firma del Endosante

Elemento esencial que 

manifiesta la voluntad 

de transmitir.

Nombre del 
Endosatario

Identificación de la 

persona a quien se 

transmite el título.

Fecha del Endoso

Elemento útil para 

determinar la secuencia 

de transmisiones.

Lugar de Suscripción

Referencia geográfica 

donde se realiza el 

endoso.



Tipos de Endoso: Endoso en Propiedad

Características

Transmite la plena propiedad del 

título y todos los derechos 

incorporados.

Efectos

El endosatario se convierte en 

propietario legítimo con todos los 

derechos.

Formalidad

Es la forma predeterminada 

cuando no se especifica otro tipo.



Tipos de Endoso: Endoso en Procuración

Características

Otorga facultades de 

mandatario o 

representante, no 

transmite propiedad.

Cláusula

"En procuración", "Para 

cobranza", "Al cobro" u 

otras similares.

Facultades

Presentar el título, 

cobrarlo, protestarlo y 

ejercer acciones 

cambiarias.

Limitaciones

No puede transmitir la 

propiedad mediante 

nuevo endoso.



Tipos de Endoso: Endoso en 

Garantía

1 Características

Constituye una prenda sobre el título. También llamado 

"endoso pignoraticio".

2 Cláusula

"En garantía", "En prenda" u otras expresiones equivalentes.

3 Efectos

El endosatario puede ejercer todos los derechos inherentes 

al título.

4 Finalidad

Asegurar el cumplimiento de una obligación principal.



Efectos del Endoso

Traslativo

Transmite la propiedad del título y todos los 

derechos incorporados.

Legitimador

Habilita al endosatario para ejercer los derechos 

del título.

Garantía

El endosante responde por la aceptación y 

pago del documento.



Transmisión: Cesión Ordinaria

La cesión ordinaria es un mecanismo alternativo al endoso para la transmisión de títulos de crédito.

Características

Mecanismo del derecho civil para 

transmitir derechos.

Aplicable a títulos nominativos sin 

cláusula "a la orden".

Requiere notificación al deudor para 

surtir efectos plenos.

Diferencias con el Endoso

Mayor formalidad y menor agilidad 

circulatoria.

El cesionario recibe el título con todas 

las excepciones personales.

No genera responsabilidad solidaria del 

cedente por el pago.

Requisito Fundamental

La notificación al deudor es esencial 

para que la cesión surta efectos 

completos frente a terceros.

Sin este paso, la transmisión puede no 

ser oponible al deudor original.



Amortización: Concepto y Finalidad

Reposición del Título

Obtención de un duplicado con 

plenos efectos.

Protección del Derecho

Conservación del derecho 

incorporado pese a la pérdida.

Seguridad Jurídica

Equilibrio entre intereses del 

tenedor y deudor.



Procedimiento de Amortización

Solicitud Judicial

Presentación de demanda ante 

juez competente. Identificación 

precisa del título.

Publicación de Edictos

Anuncios en periódicos oficiales. 

Plazo para oposición de terceros.

Resolución Judicial

Declaración de amortización. 

Autorización para ejercer 

derechos o emitir duplicado.



Cancelación de Títulos de Crédito

Concepto

Extinción de la eficacia jurídica 

del título.

Causas

Pago, prescripción, caducidad, 

novación, compensación.

Formalidades

Anotación en el título, recibo 

separado, destrucción física.



Diferencias entre Amortización y Cancelación

Amortización

Procedimiento para reponer un título extraviado o robado.

Mantiene vigente el derecho incorporado.

Requiere intervención judicial.

Finalidad: proteger al legítimo tenedor.

Cancelación

Acto que extingue la eficacia jurídica del título.

Implica la extinción del derecho incorporado.

Generalmente no requiere intervención judicial.

Finalidad: evitar circulación de títulos ya pagados.



Acciones Cambiarias: 

Concepto

Definición

Mecanismos procesales 

para exigir el 

cumplimiento de las 

obligaciones contenidas 

en los títulos de crédito.

Fundamento

Derecho incorporado en 

el título. Literalidad y 

autonomía del 

documento.

Características

Ejecutivas, autónomas, formales y de naturaleza especial.



Acción Cambiaria Directa

Sujeto Pasivo

Se ejerce contra el principal obligado (aceptante, 

emisor).

Prescripción

Tres años desde el vencimiento del título.

Requisitos

Presentación del título original. Vencimiento de la 

obligación.



Acción Cambiaria de Regreso

Sujetos Pasivos

Endosantes, avalistas y 

otros obligados 

secundarios.

Requisito Especial

Protesto o declaración 

equivalente (salvo 

dispensa).

Caducidad

Tres meses desde el 

protesto o declaración 

equivalente.

Prescripción

Tres años desde el 

vencimiento del título.



El Protesto: Concepto y Función

Definición

Acto solemne que acredita la presentación oportuna del título y 

su falta de pago o aceptación.

Finalidad

Conservar las acciones de regreso contra los obligados 

secundarios.

Autoridad

Realizado por notario público o autoridad política en ausencia de 

notario.

Plazo

Dentro de los dos días hábiles siguientes al vencimiento o 

presentación.



Prescripción y Caducidad

Plazos legales establecidos para las diferentes acciones cambiarias:

Acción Directa 

(Prescripción)

36 meses (3 años) desde 

el vencimiento del título 

para ejercer la acción 

contra el principal 

obligado.

Acción de Regreso 

(Caducidad)

3 meses desde el 

protesto o declaración 

equivalente para ejercer 

acciones contra 

obligados secundarios.

Acción de Regreso 

(Prescripción)

36 meses (3 años) desde 

el vencimiento del título 

para acciones contra 

endosantes y avalistas.

Acción de 

Enriquecimiento

12 meses (1 año) para 

ejercer la acción de 

enriquecimiento 

cuando las demás 

acciones han caducado.



Diferencias entre Prescripción y Caducidad

Prescripción

Pérdida del derecho de acción por inactividad del titular.

Puede interrumpirse mediante actos jurídicos específicos.

Debe alegarse expresamente como excepción.

Afecta a todas las acciones cambiarias.

Caducidad

Extinción del derecho por no realizar actos específicos en plazo.

No puede interrumpirse, opera de pleno derecho.

Puede declararse de oficio por el juez.

Afecta principalmente a la acción de regreso.



Falsificación de Títulos de Crédito

Concepto

Creación total de un título 

apócrifo imitando uno auténtico.

Elementos

Imitación de firmas, sellos, papel 

y demás elementos de seguridad.

Consecuencias

Delito penal. Nulidad absoluta del 

documento. No genera 

obligaciones cambiarias.



Alteración de Títulos de Crédito

Alteración del 

Documento

Modificación no 

autorizada de un título 

auténtico, cambiando 

fechas, cantidades u 

otros elementos

esenciales del 

documento.

Comparación de 

Textos

El texto original vs. el 

alterado determina la 

responsabilidad de los 

firmantes según el 

momento de su 

participación.

Responsabilidad Legal

Los firmantes anteriores 

quedan obligados 

conforme al texto 

original, mientras los 

posteriores responden 

según el texto alterado.

Detección Forense

La Ley General de Títulos 

y Operaciones de Crédito 

(LGTOC) establece 

mecanismos para 

determinar la 

autenticidad y 

responsabilidad en 

documentos alterados.



Consecuencias Jurídicas de la 

Falsificación

Nulidad Absoluta

El documento no produce efectos cambiarios en ningún caso.

Protección al Supuesto Obligado

No existe responsabilidad para quien aparece como firmante.

Responsabilidad Penal

Delito de falsificación de documentos con sanciones penales.

Posible Responsabilidad Civil

Reparación de daños causados a terceros afectados.



Consecuencias Jurídicas de la Alteración

1Firmantes Anteriores

Responden conforme al texto original antes de la alteración.

2 Firmantes Posteriores

Quedan obligados según el texto alterado que conocieron.

3Tenedor de Buena Fe

Puede ejercer derechos según el texto que recibió.

4 Autor de la Alteración

Responsabilidad penal y civil por los daños causados.



Medidas de Seguridad en Títulos de Crédito

Elementos Físicos

Papel especial, marcas 

de agua, tintas de 

seguridad.

Elementos Gráficos

Diseños complejos, 

microimpresión, 

hologramas.

Elementos 

Tecnológicos

Códigos QR, bandas 

magnéticas, chips 

electrónicos.

Protocolos

Verificación de 

identidad, registros 

centralizados, firmas 

digitales.



Conclusiones: Importancia de los Títulos de 

Crédito

Facilitadores del 
Comercio

Agilizan transacciones y 

movilizan la riqueza en 

la economía moderna.

Seguridad Jurídica

Otorgan certeza y 

protección a las 

relaciones comerciales.

Marco Regulatorio

La LGTOC establece 

reglas claras para su 

emisión, circulación y 

ejecución.

Evolución Constante

Adaptación a nuevas 

tecnologías y 

necesidades del 

comercio global.



Segunda Unidad

Títulos de Crédito en 

Particular



Índice de la Unidad

Letra de Cambio

Elementos, requisitos y acciones legales

Pagaré

Características y diferencias con otros títulos

Cheque

Tipos, requisitos y procedimientos

Otros Títulos

Obligaciones, certificados y bonos



Letra de Cambio: Concepto

Definición

Documento mercantil 

que ordena un pago 

incondicional. Funciona 

como instrumento de 

crédito y medio de pago.

Origen

Surgió en la Edad Media 

para facilitar el comercio 

internacional. Evitaba el 

transporte físico de 

monedas.

Importancia

Permite aplazar pagos y transferir derechos de cobro. 

Ofrece seguridad jurídica en transacciones comerciales.



Elementos Personales de la Letra de Cambio

Girador

Persona que emite y firma la letra. 

Ordena el pago y garantiza su 

cumplimiento.

Girado

Persona a quien se ordena realizar 

el pago. Debe aceptar la letra para 

obligarse. Beneficiario

Persona a cuyo favor se emite la 

letra. Tiene derecho a recibir el 

pago.



Requisitos de la Letra de Cambio

1 Denominación "Letra de Cambio"

Debe aparecer expresamente en el documento, 

en el idioma empleado para su redacción.

2 Orden incondicional de pago

No puede estar sujeta a condiciones. Debe ser 

una orden clara y directa.

3 Nombre del girado

Identificación precisa de quien debe realizar el 

pago.

4 Cantidad y fecha de vencimiento

Monto a pagar y momento en que debe realizarse 

el pago.



Más Requisitos de la Letra de Cambio

1 Lugar de pago

Ubicación donde debe realizarse el pago. Es 

esencial para determinar jurisdicción.

2 Nombre del beneficiario

Persona a quien debe hacerse el pago. Debe estar 

claramente identificada.

3 Fecha y lugar de emisión

Cuándo y dónde se creó el documento. 

Importante para plazos legales.

4 Firma del girador

Suscripción que valida el documento. Sin ella, la 

letra carece de validez.



Aceptación de la Letra de Cambio

Concepto

Acto por el cual el girado se 

compromete a pagar la letra. Se 

manifiesta con su firma en el 

documento.

Efectos

Convierte al girado en el principal 

obligado. Asume la 

responsabilidad directa del pago.

Formalidades

Debe constar por escrito en la 

letra. Generalmente se expresa 

con la palabra "acepto" o similar.



Aval en la Letra de Cambio

Definición

Garantía personal que asegura el pago de la letra. Un 

tercero se compromete a pagar si el obligado no lo 

hace.

Formalización

Se expresa con la fórmula "por aval" y la firma del 

avalista. Debe indicar a quién avala.

Responsabilidad

El avalista responde igual que el avalado. Su 

obligación es solidaria con todos los firmantes.



Protesto de la Letra de Cambio

Definición

Acto notarial que acredita la falta de 

aceptación o pago. Preserva 

acciones cambiarias contra 

obligados indirectos.

Procedimiento

Se realiza ante notario o corredor 

público. Debe levantarse dentro de 

plazos legales específicos.

Contenido

Incluye reproducción de la letra, 

requerimiento realizado y respuesta 

obtenida. Debe ser firmado por el 

fedatario.



Acciones Derivadas de la Letra de Cambio

Acción Cambiaria 

Directa

Contra el aceptante y 

sus avalistas. Es la 

acción principal para 

exigir el cumplimiento 

de pago.

Acción Cambiaria de 

Regreso

Contra otros obligados 

como endosantes y 

girador cuando el 

principal no cumple con 

el pago.

Acción Causal

Basada en la relación 

jurídica subyacente que 

originó la emisión de la 

letra de cambio.

Acción de 

Enriquecimiento

Recurso final cuando las 

otras acciones han 

prescrito, evitando el 

enriquecimiento injusto.



Pagaré: Concepto

Definición

Título de crédito que 

contiene una promesa 

incondicional de pago. El 

suscriptor se 

compromete a pagar 

una suma determinada.

Naturaleza

Es un título abstracto y 

autónomo. Circula 

independientemente de 

la causa que lo originó.

Función Económica

Instrumento de crédito y financiamiento. Facilita 

operaciones comerciales y préstamos.



Elementos Personales del Pagaré

Suscriptor

Persona que firma y emite el 

pagaré. Se compromete 

directamente al pago.

Beneficiario

Persona a cuyo favor se emite el 

documento. Tiene derecho a 

recibir el pago.

Endosantes

Personas que transmiten el 

pagaré. Asumen responsabilidad 

subsidiaria.



Requisitos del Pagaré

1 Mención "Pagaré"

Debe incluir expresamente esta palabra. Identifica el tipo de 

documento.

2 Promesa incondicional de pago

Compromiso claro de pagar una suma determinada. No puede 

estar sujeto a condiciones.

3 Nombre del beneficiario

Persona a quien debe hacerse el pago. Debe estar claramente 

identificada.

4 Fecha y lugar de suscripción

Cuándo y dónde se creó el documento. Relevante para 

determinar plazos.



Más Requisitos del Pagaré

1 Época de pago

Fecha o plazo en que debe realizarse el pago. Puede ser a la vista 

o a plazo fijo.

2 Lugar de pago

Ubicación donde debe cumplirse la obligación. Importante para 

jurisdicción legal.

3 Cantidad a pagar

Suma de dinero expresada en números y letras. Debe ser precisa y 

determinada.

4 Firma del suscriptor

Suscripción que valida el documento. Sin ella, el pagaré carece de 

validez.



Aval en el Pagaré

Concepto

Garantía personal que asegura el 

pago del pagaré. Funciona igual 

que en la letra de cambio.

Formalización

Se expresa con la fórmula "por 

aval" y la firma del avalista. Debe 

indicar a quién avala.

Efectos

El avalista responde 

solidariamente con el avalado. Su 

obligación es autónoma e 

independiente.



Acciones Derivadas del Pagaré

Acción Cambiaria 

Directa

Contra el suscriptor y 

sus avalistas. Se ejerce 

cuando el pagaré no es 

pagado a su 

vencimiento.

Acción Cambiaria de 

Regreso

Contra endosantes y sus 

avalistas. Permite 

reclamar el pago a 

quienes transmitieron el 

documento.

Acción Causal

Basada en la relación 

que originó el pagaré. 

Recurre al negocio 

jurídico subyacente.

Acción de 

Enriquecimiento

Cuando las otras 

acciones han prescrito. 

Evita el enriquecimiento 

injusto del deudor.



Diferencias entre Pagaré y Letra de Cambio

Pagaré

• Contiene una promesa de pago

• Dos elementos personales (suscriptor y beneficiario)

• El suscriptor es el obligado principal

• No requiere aceptación

Letra de Cambio

• Contiene una orden de pago

• Tres elementos personales (girador, girado y beneficiario)

• El aceptante es el obligado principal

• Requiere aceptación del girado



Cheque: Concepto

Definición

Título de crédito que contiene 

una orden de pago. Permite 

disponer de fondos depositados 

en una cuenta bancaria.

Naturaleza

Es un instrumento de pago, no 

de crédito. Representa dinero 

disponible en una cuenta.

Función Económica

Facilita transacciones sin usar 

efectivo. Ofrece mayor seguridad 

y registro de operaciones.



Elementos Personales del Cheque

3

Librador

Persona que emite y firma el 

cheque. Debe tener cuenta en el 

banco librado.

Librado

Siempre es una institución 

bancaria. Debe pagar el cheque 

con fondos del librador. Beneficiario

Persona a cuyo favor se emite el 

cheque. Tiene derecho a recibir el 

pago.



Requisitos del Cheque

1 Mención "Cheque"

Debe incluir expresamente esta palabra. Identifica el tipo de 

documento.

2 Orden incondicional de pago

Mandato claro de pagar una suma determinada. No puede estar 

sujeto a condiciones.

3 Nombre del librado

Institución bancaria que debe realizar el pago. Siempre es un 

banco.

4 Lugar y fecha de expedición

Dónde y cuándo se emitió el cheque. Importante para plazos de 

presentación.



Más Requisitos del Cheque

1 Lugar de pago

Ubicación donde debe presentarse el cheque. Generalmente es el 

domicilio del banco.

2 Cantidad a pagar

Suma de dinero expresada en números y letras. Debe ser precisa y 

determinada.

3 Nombre del beneficiario

Persona a quien debe hacerse el pago. Puede ser nominativo o al 

portador.

4 Firma del librador

Suscripción que valida el documento. Debe coincidir con la 

registrada en el banco.



Cheque Cruzado

Concepto

Cheque con dos líneas paralelas 

trazadas en su anverso. Limita su 

cobro a través de una institución 

bancaria.

Tipos

• Cruzamiento general: solo 

líneas paralelas

• Cruzamiento especial: incluye 

nombre de un banco 

específico

Función

Aumenta la seguridad. Evita que 

personas no autorizadas cobren 

el cheque en efectivo.



Cheque Certificado

Concepto

Cheque en el que el banco confirma la existencia de 

fondos. Garantiza su pago al beneficiario.

Procedimiento

El banco bloquea los fondos correspondientes. 

Estampa la certificación en el documento.

Efectos

El banco asume responsabilidad directa del pago. 

Ofrece mayor seguridad al beneficiario.



Cheque de Caja

Concepto

Cheque emitido por el 

propio banco. El banco 

actúa como librador y 

librado 

simultáneamente.

Características

Ofrece máxima 

seguridad. Los fondos 

están garantizados por la 

institución bancaria.

Usos

Transacciones importantes que requieren garantía. 

Común en operaciones inmobiliarias y comerciales.



Cheque de Viajero

Concepto

Cheque emitido por instituciones 

financieras para uso internacional. 

Diseñado para viajeros.

Características

• Requiere doble firma del 

tenedor

• Aceptado internacionalmente

• Reembolsable en caso de 

pérdida

Ventajas

Ofrece seguridad en viajes. Evita 

portar grandes cantidades de 

efectivo.



Presentación del Cheque 

para Pago

Plazos

15 días para cheques emitidos y pagaderos en México. 30 

días si son emitidos en el extranjero.

Procedimiento

Presentación física en el banco. Verificación de 

requisitos y disponibilidad de fondos.

Consecuencias

Vencido el plazo, el banco puede rechazar el pago. 

El tenedor conserva acciones contra el librador.



Revocación del Cheque

Concepto

Orden del librador 

al banco para no 

pagar el cheque. 

Cancela la 

instrucción de 

pago original.

Limitaciones

Solo procede 

después del plazo 

legal de 

presentación. 

Antes, el banco 

debe pagarlo.

Excepciones

Casos de robo, 

extravío o fraude 

comprobado. 

Requieren 

notificación 

inmediata al 

banco.



Obligaciones: Concepto

Definición

Títulos de crédito que 

representan 

participación en un 

crédito colectivo. 

Emitidos por sociedades 

anónimas.

Naturaleza

Son títulos en serie, 

fungibles y de contenido 

crediticio. Representan 

deuda a largo plazo.

Función Económica

Permiten a empresas obtener financiamiento. 

Alternativa a préstamos bancarios tradicionales.



Requisitos de las Obligaciones

1 Denominación y datos de la emisora

Nombre y domicilio de la sociedad emisora. Información sobre su 

constitución legal.

2 Valor nominal

Monto que representa cada obligación. Base para calcular 

intereses y amortización.

3 Tasa de interés

Rendimiento que generará la obligación. Puede ser fija o variable.

4 Plazos y condiciones de amortización

Términos para el reembolso del capital. Fechas y montos de los 

pagos.



Más Requisitos de las Obligaciones

1 Lugar y fecha de emisión

Dónde y cuándo se emitieron las obligaciones. Relevante para plazos 

legales.

2 Firma de los administradores

Suscripción que valida el documento. Puede ser autógrafa o facsimilar.

3 Firma del representante común

Persona que representa a los obligacionistas. Defiende sus intereses 

colectivos.

4 Garantías específicas

Bienes o derechos que respaldan la emisión. Pueden ser hipotecas, 

prendas o avales.



Certificados de Participación: Concepto

Definición

Títulos que representan derechos 

sobre bienes fideicomitidos. 

Otorgan participación en 

rendimientos o propiedad.

Emisión

Emitidos por instituciones 

fiduciarias. Basados en un 

contrato de fideicomiso 

subyacente.

Función

Permiten la participación 

colectiva en grandes inversiones. 

Facilitan la titulización de activos.



Clases de Certificados de Participación

Ordinarios

Representan derechos sobre 

bienes muebles o inmuebles. 

Otorgan participación en 

propiedad y rendimientos.

Amortizables

Representan derechos sobre 

créditos. Otorgan derecho a 

recibir amortización e intereses.

Inmobiliarios

Subclase de ordinarios sobre 

bienes raíces. Comunes en 

desarrollos inmobiliarios 

comerciales.



Requisitos de los Certificados de 

Participación

1 Nombre de la institución fiduciaria

Entidad que emite los certificados. Administra el fideicomiso subyacente.

2 Derechos que confieren

Especificación clara de los beneficios. Puede incluir propiedad, 

rendimientos o ambos.

3 Valor nominal

Monto que representa cada certificado. Base para calcular rendimientos.

4 Plazo de vigencia

Duración del fideicomiso y los certificados. No puede exceder 30 años.



Certificados de Depósito: Concepto

Definición

Títulos que acreditan la 

propiedad de mercancías 

depositadas. Emitidos por 

almacenes generales de 

depósito.

Naturaleza

Son títulos representativos de 

mercancías. Permiten su 

transferencia sin mover 

físicamente los bienes.

Función Económica

Facilitan operaciones

comerciales. Permiten usar 

mercancías almacenadas 

como garantía de créditos.



Bonos de Prenda: Concepto

Definición

Títulos de crédito que 

representan un crédito prendario. 

Garantizados por mercancías 

depositadas.

Relación con Certificados

Complementan al certificado de 

depósito. Se emiten 

conjuntamente pero pueden 

circular por separado.

Función

Facilitan el financiamiento con 

garantía de mercancías. 

Permiten obtener crédito sin 

mover los bienes.



Función en el Almacén General de Depósito

Depósito de 
Mercancías

El cliente deposita 

bienes en el almacén. Se 

verifica cantidad y 

calidad.

Emisión de 
Documentos

El almacén emite 

certificado de depósito y 

bono de prenda. 

Acreditan propiedad y 

permiten garantía.

Circulación

Los documentos 

pueden transferirse 

mediante endoso. 

Facilitan operaciones

comerciales y 

financieras.

Retiro de Mercancías

El tenedor del 

certificado puede retirar 

los bienes. Debe liquidar 

créditos garantizados.



Requisitos del Certificado de 
Depósito

1 Mención "Certificado de Depósito"

Debe incluir expresamente esta denominación. Identifica el tipo de 

documento.

2 Datos del almacén

Nombre y domicilio del almacén emisor. Información sobre su 

autorización legal.

3 Lugar del depósito

Ubicación exacta donde se almacenan las mercancías. Puede ser bodega 

directa o habilitada.

4 Descripción de mercancías

Detalle de los bienes depositados. Incluye cantidad, calidad y valor 

aproximado.



Requisitos del Bono de Prenda

1 Mención "Bono de Prenda"

Debe incluir expresamente esta denominación. Identifica el tipo de 

documento.

2 Referencia al certificado

Número y fecha del certificado de depósito correspondiente. 

Establece vinculación entre documentos.

3 Monto del crédito

Cantidad garantizada con las mercancías. Puede ser menor al valor 

total de los bienes.

4 Tasa de interés

Rendimiento que generará el crédito. Debe expresarse claramente.



Títulos Bursátiles: Concepto

Definición

Títulos negociados en 

mercados de valores. 

Representan derechos 

de diversa naturaleza.

Características

Alta liquidez y 

estandarización. Sujetos 

a regulación 

especializada del 

mercado de valores.

Función

Canalizan recursos hacia actividades productivas. 

Ofrecen alternativas de inversión al público.



Principales Títulos Bursátiles

Acciones

Representan parte del 

capital social de una 

empresa. Otorgan 

derechos patrimoniales 

y corporativos.

Obligaciones 
Bursátiles

Títulos de deuda 

emitidos por empresas. 

Cotizan en bolsa con 

mayor liquidez.

Certificados 
Bursátiles

Instrumentos de deuda 

flexibles. Pueden 

emitirse a corto o largo 

plazo.

Certificados de 
Capital

Representan 

aportaciones a 

fideicomisos 

especializados. 

Comunes en sector 

inmobiliario (FIBRAS).



Títulos Bancarios: Concepto

Definición

Títulos emitidos por instituciones 

bancarias. Representan 

operaciones activas o pasivas.

Características

Respaldados por la solvencia 

bancaria. Sujetos a regulación 

financiera especializada.

Función

Facilitan la intermediación 

financiera. Canalizan el ahorro 

hacia actividades productivas.



Principales Títulos Bancarios

Certificados de Depósito

Constancias de depósitos a plazo fijo. Generan intereses y tienen 

fecha de vencimiento.

Pagarés Bancarios

Títulos que documentan préstamos a la institución. Similares a 

depósitos pero con naturaleza crediticia.

Bonos Bancarios

Títulos de crédito a largo plazo. Representan empréstitos 

colectivos a la institución.

Aceptaciones Bancarias

Letras de cambio aceptadas por bancos. Garantizan operaciones

comerciales.



Características Comunes de los Títulos de Crédito

Incorporación

El derecho está 

incorporado al 

documento

Legitimación

La posesión legitima 

para ejercer el 

derecho

Literalidad

El derecho se limita a 

lo escrito en el título

Autonomía

Cada adquirente 

recibe un derecho 

originario
Circulación

Diseñados para 

transmitirse 

fácilmente



Importancia Económica de los Títulos de 

Crédito

Facilitan 
Transacciones

Permiten pagos sin usar 

efectivo. Agilizan 

operaciones

comerciales a distancia.

Movilizan Riqueza

Convierten bienes y 

derechos en 

instrumentos 

negociables. Aumentan 

la liquidez del mercado.

Financian Actividades

Canalizan recursos hacia 

empresas y proyectos. 

Alternativa a 

financiamiento bancario 

tradicional.

Brindan Seguridad

Ofrecen protección 

jurídica a las partes. 

Reducen riesgos en 

operaciones

comerciales.



Evolución de los Títulos de Crédito

1 Origen Medieval

Surgieron para facilitar el comercio internacional. La letra de 

cambio fue uno de los primeros.

2 Codificación

Siglos XIX y XX: regulación sistemática. Creación de leyes 

especializadas en títulos de crédito.

3 Desmaterialización

Actualidad: transición hacia formatos electrónicos. Registros 

digitales sustituyen al papel.

4 Futuro

Blockchain y tecnologías distribuidas. Nuevas formas de 

representar y transferir derechos.



Desafíos Actuales de los 

Títulos de Crédito

Adaptación Tecnológica

Transición hacia formatos digitales. Mantener seguridad 

y certeza jurídica en entorno electrónico.

Regulación Internacional

Armonización de normas entre países. Facilitar 

operaciones transfronterizas en economía global.

Nuevos Instrumentos

Desarrollo de títulos para necesidades 

emergentes. Adaptación a modelos de negocio 

innovadores.



Aspectos Fiscales de los 

Títulos de Crédito

Impuesto Sobre la Renta

Grava rendimientos y 

ganancias de capital. 

Aplicable a intereses y 

utilidades por enajenación.

IVA

Generalmente no aplica a 

operaciones con títulos. 

Existen excepciones en 

servicios relacionados.

Retenciones

Instituciones financieras retienen impuestos. Actúan como 

auxiliares de la autoridad fiscal.



Protección Legal de los Títulos de Crédito

Acciones Procesales

Procedimientos ejecutivos especiales. Mayor rapidez que juicios ordinarios.

2

Presunciones Legales

Autenticidad y legitimidad presumidas. Facilitan ejercicio de 

derechos.

Sanciones Penales

Tipificación de delitos específicos. Falsificación y 

fraude severamente castigados.



Resumen de Títulos de Crédito

Hemos estudiado los principales títulos de crédito en el sistema mexicano, desde instrumentos tradicionales como la letra de cambio hasta certificados 

especializados.

Letra de Cambio

Instrumento de pago que 

ordena a una persona pagar 

una cantidad determinada a 

un beneficiario.

Pagaré

Promesa incondicional de 

pago que realiza una 

persona a favor de otra.

Cheque

Orden de pago que permite 

disponer de fondos 

depositados en una cuenta 

bancaria.

Obligaciones

Títulos de crédito que 

representan la participación 

en un crédito colectivo.
Certificados de Depósito

Documentos que acreditan 

la propiedad de mercancías 

depositadas en almacenes 

generales.



Conclusiones

Importancia Práctica

Los títulos de crédito 

son herramientas 

esenciales en el tráfico 

mercantil moderno.

Marco Jurídico

México cuenta con 

regulación completa y 

sistemática. Ofrece 

seguridad a las 

operaciones.

Evolución Constante

Los títulos se adaptan a 

nuevas necesidades. La 

tecnología transforma 

su formato pero 

mantiene su esencia.

Conocimiento 

Necesario

Comprender estos 

instrumentos es 

fundamental para 

profesionales del 

derecho y los negocios.



Tercera Unidad

Operaciones de Crédito en 

México



Índice de la Unidad

1 Conceptos básicos

Definiciones y clasificación de operaciones crediticias.

2 Modalidades de crédito

Apertura, habilitación, avío, refaccionario y 

documentario.

3 Instrumentos financieros

Arrendamiento, factoraje y fideicomiso.

4 Aplicaciones prácticas

Casos de estudio y ejemplos del mercado mexicano.



Concepto de Operaciones de 

Crédito

Definición

Actos jurídicos mediante 

los cuales una parte 

entrega a otra recursos 

económicos. La segunda se 

compromete a devolverlos 

en un plazo determinado.

Elementos

Confianza, tiempo, interés y 

garantía. Estos 

componentes son 

esenciales en toda relación 

crediticia.

Marco Legal

Reguladas por la Ley General de Títulos y Operaciones de 

Crédito en México.



Clasificación: Operaciones Pasivas

Depósitos

El cliente entrega dinero al banco. La institución se compromete a devolverlo según condiciones pactadas.

Cuentas de ahorro

Permiten acumular fondos con intereses. Ofrecen disponibilidad limitada del dinero.

Certificados

Instrumentos a plazo fijo. Generan rendimientos superiores a cuentas tradicionales.



Clasificación: Operaciones Activas

Préstamos

El banco entrega recursos 

al cliente. Este debe 

devolverlos con intereses.

Líneas de crédito

Monto disponible para el 

cliente. Puede utilizarlo 

según sus necesidades.

Créditos hipotecarios

Financiamiento para 

adquisición de inmuebles. 

La propiedad garantiza el 

pago. Créditos empresariales

Dirigidos a negocios para 

capital de trabajo o 

inversión.



Apertura de Crédito: 

Naturaleza Jurídica

Contrato bilateral

Acuerdo entre institución crediticia y acreditado. 

Ambas partes asumen obligaciones recíprocas.

Disposición de fondos

El acreditante pone a disposición una suma. El 

acreditado puede disponer total o parcialmente.

Temporalidad

Establecimiento de plazos para disposición y 

reembolso. Incluye condiciones de pago e intereses.



Apertura de Crédito Simple

Disposición única

El acreditado dispone del monto total en una 

sola exhibición.

Plazo definido

Se establece un período específico para el 

reembolso total.

No renovable

Una vez utilizado el crédito, no puede 

disponerse nuevamente del mismo.



Apertura de Crédito en Cuenta Corriente

Disposición múltiple

El acreditado puede 

disponer repetidamente 

del crédito hasta el 

límite autorizado.

Reembolsos parciales

Los pagos reconstituyen 

el saldo disponible. 

Permite nuevas 

disposiciones.

Carácter revolvente

El crédito se renueva 

automáticamente con 

cada pago realizado.

Límite máximo

Se establece un tope 

que no puede excederse 

en las disposiciones.



Crédito de Habilitación o Avío

Finalidad productiva

Financiamiento para ciclos 

productivos específicos.

Sectores principales

Agrícola, ganadero, industrial y 

pesquero.

Capital de trabajo

Destinado a materias primas y 

gastos directos de producción.



Requisitos del Crédito de 

Habilitación

Proyecto productivo

Presentación detallada del ciclo a financiar. Debe incluir 

costos y rendimientos esperados.

Garantía natural

Los bienes adquiridos con el crédito quedan en garantía. 

Se establece prenda sobre la producción futura.

Supervisión

El acreditante puede verificar el uso adecuado de los 

recursos. Comprueba su aplicación al fin pactado.



Crédito Refaccionario

Inversión fija

Destinado a adquisición de 

bienes duraderos para 

producción.

Activos principales

Maquinaria, equipo, instalaciones 

y bienes inmuebles productivos.

Largo plazo

Plazos extendidos acordes con la 

vida útil de los activos 

financiados.



Diferencias: Avío vs. Refaccionario

Crédito de Avío

• Financia capital de trabajo

• Corto plazo (1-2 años)

• Garantía sobre producción

• Para un ciclo productivo

Crédito Refaccionario

• Financia activos fijos

• Largo plazo (5-15 años)

• Garantía sobre bienes adquiridos

• Para múltiples ciclos productivos



Garantías en Créditos Productivos

Garantía Natural

Los bienes adquiridos con el 

financiamiento quedan en 

prenda.

Garantía Adicional

Pueden solicitarse bienes 

complementarios para asegurar 

el pago.

Registro Público

Las garantías deben inscribirse 

para tener efectos contra 

terceros.



Descuento de Créditos en Libros

Concepto

Operación mediante la cual una 

empresa cede sus cuentas por 

cobrar. El banco adelanta el 

importe menos una comisión.

Funcionamiento

La empresa obtiene liquidez 

inmediata. El banco asume el 

derecho de cobro frente a los 

deudores originales.

Ventajas

Mejora el flujo de efectivo. 

Reduce el ciclo de conversión de 

cuentas por cobrar en dinero 

disponible.



Crédito Documentario: Concepto

Compromiso Bancario

El banco emisor asume un 

compromiso firme de pago al 

vendedor por cuenta del 

comprador.

Documentación Específica

El pago se realiza únicamente 

contra la entrega de documentos 

que cumplen con las condiciones 

establecidas.

Seguridad Comercial

Garantiza las transacciones 

internacionales, protegiendo 

tanto al exportador como al 

importador.



Relevancia en Comercio 

Internacional

Seguridad

Protege al exportador 

contra riesgo de 

impago. Garantiza al 

importador la entrega 

de mercancías.

Transacciones 
globales

Facilita operaciones

entre partes de 

diferentes países. 

Supera barreras de 

confianza y distancia.

Intermediación bancaria

Los bancos verifican el cumplimiento de condiciones. 

Actúan como árbitros imparciales en la transacción.



Arrendamiento Financiero: Naturaleza Jurídica

El arrendamiento financiero combina elementos de financiamiento y uso temporal de bienes. Incluye una opción 

de compra al final del contrato.

Financiamiento

Permite adquirir bienes 

sin desembolso inicial 

completo, facilitando el 

acceso a activos 

productivos mediante 

pagos periódicos.

Uso del Bien

El arrendatario obtiene el 

derecho de uso y disfrute 

del bien durante el 

periodo contractual 

establecido.

Opción de Compra

Al término del contrato, el 

arrendatario puede 

ejercer la opción de 

adquirir el bien por un 

valor residual 

predeterminado.

Aspectos Fiscales

Ofrece ventajas tributarias 

permitiendo deducir los 

pagos como gastos 

operativos bajo ciertas 

condiciones legales.



Elementos del Arrendamiento Financiero

Arrendador

Institución financiera que 

adquiere el bien. Lo entrega en 

arrendamiento al cliente.

Arrendatario

Usuario que recibe el bien. 

Paga rentas periódicas por su 

uso.

Bien arrendado

Activo productivo objeto del 

contrato. Puede ser 

maquinaria, equipo o 

inmuebles.

Contrato

Documento que establece 

condiciones, plazos y montos. 

Incluye la opción terminal.



Régimen Jurídico del Leasing

Marco Legal

Regulado por la Ley General de 

Organizaciones y Actividades 

Auxiliares del Crédito. También 

por disposiciones de la CNBV.

Formalidades

Requiere contrato por escrito. 

Debe inscribirse en el Registro 

Público de la Propiedad 

correspondiente.

Opciones Terminales

La ley establece tres 

posibilidades al finalizar el 

contrato: compra, prórroga o 

participación en venta.



Factoraje Financiero: 
Concepto

Cesión de créditos

La empresa cede sus cuentas por cobrar a un factor. 

Transfiere derechos de cobro documentados.

Financiamiento inmediato

El factor adelanta un porcentaje del valor. 

Proporciona liquidez a la empresa cedente.

Gestión de cobranza

El factor se encarga de cobrar los créditos. Asume la 

administración de la cartera.



Modalidades de Factoraje

Con Recurso

El cedente mantiene responsabilidad por impago. Debe 

reembolsar al factor si el deudor no paga.

• Menor costo financiero

• Mayor riesgo para el cedente

• Financiamiento condicionado

Sin Recurso

El factor asume el riesgo de insolvencia. No puede reclamar al 

cedente por falta de pago.

• Mayor costo financiero

• Menor riesgo para el cedente

• Verdadera transferencia de riesgo



Ventajas del Factoraje

Liquidez inmediata

Convierte ventas a crédito en efectivo disponible. Mejora el 

capital de trabajo.

Predictibilidad financiera

Estabiliza flujos de efectivo. Facilita la planeación financiera.

Reducción de carga administrativa

Externaliza la gestión de cobranza. Permite enfocarse en 

actividades productivas.

Protección contra impagos

En modalidad sin recurso, transfiere el riesgo crediticio. 

Protege contra insolvencia de clientes.



Fideicomiso: Concepto

Relación fiduciaria

Basada en la confianza y buena 

fe entre las partes que establecen 

el fideicomiso.

Transmisión de bienes

Patrimonio separado con 

finalidad específica que se 

transfiere al fiduciario.

Cumplimiento de fines

Administración profesional en 

beneficio de terceros según 

términos establecidos.

El fideicomiso es un acto jurídico mediante el cual una persona transmite bienes a otra. Esta los 

administra para realizar fines determinados en beneficio de un tercero.



Elementos del Fideicomiso

Fideicomitente

Persona que constituye 

el fideicomiso. 

Transmite los bienes y 

establece los fines.

Fiduciario

Institución autorizada 

que recibe los bienes. 

Administra el 

patrimonio para cumplir 

los fines.

Fideicomisario

Beneficiario de los 

resultados. Recibe los 

provechos del 

fideicomiso.

Patrimonio

Bienes o derechos 

afectados. Constituyen 

un patrimonio 

autónomo.



Clases de Fideicomisos

Fideicomiso de 
administración

El fiduciario gestiona los bienes 

según instrucciones. Realiza 

actos jurídicos para conservar y 

mejorar el patrimonio.

Fideicomiso de inversión

Destinado a obtener 

rendimientos financieros. El 

fiduciario coloca recursos en 

instrumentos productivos.

Fideicomiso de garantía

Asegura el cumplimiento de 

obligaciones. Los bienes 

responden por deudas del 

fideicomitente.



Derechos y Obligaciones en el Fideicomiso

Fideicomitente

• Designar fideicomisario

• Revocar el fideicomiso (si se 

reservó este derecho)

• Recibir informes del fiduciario

• Exigir responsabilidad al 

fiduciario

Fiduciario

• Administrar con diligencia

• Rendir cuentas

• Conservar el patrimonio

• Cumplir los fines establecidos

Fideicomisario

• Recibir beneficios

• Exigir cumplimiento

• Impugnar actos indebidos

• Defender el patrimonio



Aplicaciones Mercantiles del Fideicomiso

Desarrollo inmobiliario

Permite la gestión de proyectos 

complejos. Facilita la 

participación de múltiples 

inversionistas en desarrollos 

inmobiliarios.

Control accionario

Administra paquetes de acciones. 

Garantiza la continuidad en la 

dirección de empresas familiares.

Garantía crediticia

Alternativa a hipotecas y prendas 

tradicionales. Ofrece mayor 

flexibilidad en la ejecución de 

garantías.



Casos Prácticos: Operaciones de Crédito

Crédito Refaccionario

Financiamiento para 

adquisición de maquinaria 

agrícola que permite 

modernizar procesos 

productivos.

Arrendamiento 

Financiero

Acceso a equipamiento 

industrial sin grandes 

desembolsos iniciales, 

optimizando recursos.

Crédito Documentario

Facilita transacciones 

internacionales 

proporcionando seguridad 

a exportadores e 

importadores.

Factoraje Financiero

Mejora la liquidez 

empresarial mediante la 

cesión de cuentas por 

cobrar a un tercero.

Las operaciones de crédito se adaptan a necesidades específicas. Cada instrumento ofrece ventajas particulares 

según el contexto empresarial.



Tendencias Actuales

Digitalización

El 65% de las operaciones

crediticias en México ya se 

realizan por canales digitales, 

transformando la experiencia del 

usuario bancario.

Inclusión Financiera

Un crecimiento del 42% en el 

acceso a crédito para sectores 

tradicionalmente excluidos del 

sistema financiero formal.

Fintech

Las plataformas alternativas de 

financiamiento se han 

multiplicado por 3 en los últimos 

cinco años, revolucionando el 

panorama crediticio.



Conclusiones

Diversidad instrumental

El sistema financiero mexicano ofrece múltiples opciones. Cada 

instrumento responde a necesidades específicas.

Complementariedad

Las operaciones de crédito pueden combinarse estratégicamente. 

Crean soluciones financieras integrales para empresas.

Evolución constante

El marco jurídico y operativo sigue desarrollándose. Se adapta a 

nuevas realidades económicas y tecnológicas.

Importancia económica

Las operaciones crediticias son motor del desarrollo. Facilitan la 

inversión productiva y el comercio.



Cuarta Unidad

Elementos Fundamentales 

de los Contratos 

Mercantiles



Índice de Unidad

Concepto y Características

Definición, naturaleza jurídica y principios 

rectores

Elementos Esenciales y de Validez

Consentimiento, objeto, solemnidad y 

capacidad

Clasificación

Tipos y categorías de contratos mercantiles



Concepto de Contratos 

Mercantiles

Definición

Acuerdos de voluntades 

que generan o 

transfieren obligaciones 

y derechos de naturaleza 

comercial.

Naturaleza Jurídica

Instrumentos legales que 

regulan relaciones entre 

comerciantes o actos de 

comercio.

Contexto

Operan dentro del marco jurídico mercantil mexicano 

con características propias.



Diferencias con Contratos Civiles

Contratos Mercantiles

• Regulados por Código de Comercio

• Presunción de onerosidad

• Mayor flexibilidad formal

• Términos más breves

Contratos Civiles

• Regulados por Código Civil

• No presumen onerosidad

• Mayor rigidez formal

• Plazos más extensos



Principios Rectores

Libertad Contractual

Las partes pueden 

pactar libremente los 

términos y condiciones.

Buena Fe

Actuación honesta y leal 

durante negociación, 

celebración y ejecución.

Onerosidad

Se presume que todo 

contrato mercantil 

busca beneficio 

económico.

Seguridad Jurídica

Certeza en las relaciones 

comerciales y sus 

consecuencias legales.



Fuentes del Derecho Contractual Mercantil

Código de Comercio

Legislación principal 

que establece el marco 

normativo fundamental 

para los contratos 

mercantiles en México.

Leyes Especiales

Regulaciones 

específicas que 

complementan al 

Código de Comercio en 

materias particulares 

del ámbito mercantil.

Usos y Costumbres

Prácticas comerciales 

establecidas a lo largo 

del tiempo que son 

reconocidas como 

fuentes del derecho 

mercantil.

Tratados 
Internacionales

Acuerdos con otros 

países que establecen 

normas aplicables a las 

transacciones 

comerciales 

internacionales.



El Consentimiento

Oferta

Propuesta seria, completa y 

definitiva para celebrar un 

contrato.

Aceptación

Manifestación de voluntad que 

coincide con la oferta.

Perfeccionamiento

Momento en que se forma el 

consentimiento y nace el 

contrato.



Vicios del Consentimiento

Error

Falsa apreciación de la realidad sobre elementos esenciales 

del contrato.

Dolo

Maniobras fraudulentas para inducir a error a la contraparte.

Violencia

Coacción física o moral que impide la libre manifestación de 

voluntad.

Lesión

Desproporción notable entre las prestaciones de las partes.



El Objeto del Contrato

Lícito

No debe contravenir 

leyes prohibitivas ni 

buenas costumbres.

Posible

Debe ser física y 

jurídicamente realizable.

Determinado

Especificado o 

determinable en cuanto 

a su especie.

Comerciable

Debe estar dentro del 

comercio legal.



Solemnidad en los Contratos

Escritura Pública

Algunos contratos 

requieren formalización 

ante notario público para 

garantizar su validez legal.

Firma Electrónica

Las tecnologías modernas 

permiten la formalización 

digital de contratos 

mercantiles con plena 

validez jurídica.

Testigos Formales

La presencia de testigos es 

una solemnidad requerida 

en ciertos contratos para 

confirmar el 

consentimiento de las 

partes.

Registro Público

La inscripción en registros 

oficiales es una formalidad 

necesaria para que 

algunos contratos sean 

oponibles a terceros.

Los contratos mercantiles pueden requerir estas formalidades especiales para su validez jurídica, dependiendo de su 

naturaleza y de lo establecido en la legislación aplicable.



Capacidad de las Partes

1 Personas Físicas

Mayoría de edad y no estar sujeto a restricciones 

legales.

2 Personas Morales

Constitución legal y objeto social que permita el 

acto.

3 Representantes

Facultades suficientes otorgadas mediante 

poderes adecuados.



Ausencia de Vicios del Consentimiento

Para que un contrato mercantil sea válido, el consentimiento debe estar libre de estos elementos:

Manifestación libre

La voluntad debe ser expresada sin 

ningún tipo de coacción física o 

moral, garantizando que la decisión 

sea genuinamente autónoma.

Información veraz

Las partes deben contar con datos 

completos y precisos, sin engaños ni 

ocultamientos que puedan afectar 

su decisión.

Equidad básica

La relación contractual debe 

establecerse sin aprovechamiento 

indebido de una parte sobre la otra, 

manteniendo un balance razonable.



Consecuencias de la Ilicitud

Valor Legal

Contrato con objeto ilícito carece 

de validez jurídica.

Nulidad

Nulidad absoluta que no puede 

ser convalidada.

Efectos

No produce efectos jurídicos 

entre las partes.



Nulidad de los Contratos

Nulidad Absoluta

• Por ilicitud en el objeto

• Por falta de elementos esenciales

• No es subsanable

• Opera de pleno derecho

• Cualquiera puede invocarla

Nulidad Relativa

• Por vicios del consentimiento

• Por incapacidad de las partes

• Es subsanable

• Requiere declaración judicial

• Solo la parte afectada puede invocarla



Contratos Unilaterales y Bilaterales

Unilaterales

Generan obligaciones para una sola de las partes. La otra 

solo obtiene derechos.

Ejemplos: donación mercantil, préstamo sin interés.

Bilaterales

Crean obligaciones recíprocas entre las partes. Ambas 

tienen derechos y obligaciones.

Ejemplos: compraventa, arrendamiento comercial.



Contratos Onerosos y Gratuitos

Contratos Onerosos (95%)

Implican provechos y gravámenes recíprocos para ambas 

partes. Predominan ampliamente en el ámbito mercantil, 

representando aproximadamente el 95% de las 

transacciones comerciales.

Contratos Gratuitos (5%)

Benefician a una de las partes sin requerir 

contraprestación alguna. Son menos comunes en 

contextos comerciales, constituyendo aproximadamente 

el 5% de los contratos mercantiles.



Contratos Conmutativos y 
Aleatorios

Conmutativos

Las prestaciones son 

ciertas y determinadas 

desde la celebración del 

contrato. Las partes 

conocen sus beneficios y 

obligaciones.

Aleatorios

La existencia o extensión 

de las prestaciones 

depende de un 

acontecimiento incierto. 

Implican riesgo o 

especulación.

Ejemplos

• Conmutativos: compraventa, arrendamiento

• Aleatorios: seguro, juego, apuesta



Contratos Consensuales

Oferta

Propuesta completa

Aceptación

Conformidad expresa

Perfeccionamiento

Formación inmediata

Ejecución

Cumplimiento de 

obligaciones

Se perfeccionan por el mero consentimiento de las partes. No requieren entrega de bienes ni 

formalidades especiales para su validez.



Contratos Reales

Consentimiento

Acuerdo de voluntades

Entrega del Bien

Transmisión física necesaria

Perfeccionamiento

Contrato formado y válido

Requieren la entrega material de la cosa objeto del contrato 

para su perfeccionamiento. El mero consentimiento no es 

suficiente para su formación.



Contratos Formales

Forma Escrita

Requieren documentación física o electrónica específica.

Formalidades Especiales

Pueden exigir intervención de fedatarios públicos.

Registro

Algunos necesitan inscripción en registros públicos.

Consecuencias

Su incumplimiento puede generar nulidad o ineficacia.



Contratos Nominados e Innominados

Nominados

Tienen nombre y regulación específica en la legislación mercantil.

• Compraventa mercantil

• Préstamo mercantil

• Depósito mercantil

• Seguro

• Fianza mercantil

Innominados

Carecen de nombre y regulación específica en la ley.

• Contratos atípicos

• Contratos mixtos

• Contratos complejos

• Contratos de colaboración empresarial



Contratos Principales y Accesorios

Principales

Existen por sí mismos sin depender de otro 

contrato. Tienen finalidad propia e independiente.

Accesorios

Dependen de un contrato principal. Su existencia y 

validez está subordinada a otro contrato.



Ejemplos de Contratos Principales

Compraventa Mercantil

Contrato por el cual una 

parte se obliga a entregar 

una cosa y la otra a pagar un 

precio. Tiene existencia 

independiente en el ámbito 

comercial.

Arrendamiento Comercial

Contrato donde una parte 

cede el uso temporal de un 

bien inmueble para fines 

comerciales a cambio de 

una renta. Funciona de 

manera autónoma.

Préstamo Mercantil

Contrato donde una entidad 

financiera o prestamista 

entrega dinero a un 

comerciante con la 

obligación de devolverlo con 

intereses. Existe por sí 

mismo.

Transporte

Contrato donde un 

transportista se 

compromete a trasladar 

mercancías de un lugar a 

otro a cambio de un precio. 

Tiene entidad propia sin 

depender de otros acuerdos.

Los contratos principales tienen existencia independiente y no dependen de otros contratos para su validez o ejecución.



Ejemplos de Contratos 

Accesorios

Fianza Mercantil

Garantiza el cumplimiento de una obligación principal.

Hipoteca

Asegura el pago de un crédito con un bien inmueble.

Prenda

Garantiza una deuda con bienes muebles.

4 Aval

Garantiza el pago de un título de crédito.



Importancia de la Clasificación

Claridad conceptual

Facilita el entendimiento jurídico al 

organizar sistemáticamente los 

diferentes tipos de contratos según 

sus características esenciales.

Régimen aplicable

Determina normas específicas que 

se aplicarán a cada tipo de contrato 

según su naturaleza y categoría 

dentro del sistema jurídico.

Seguridad jurídica

Previene controversias futuras al 

establecer claramente los derechos y 

obligaciones correspondientes a 

cada clasificación contractual.

La correcta clasificación de los contratos mercantiles permite identificar su naturaleza jurídica. Esto facilita 

determinar las normas aplicables y los efectos que producen.



Efectos Prácticos de la Clasificación

La clasificación de contratos determina diferentes niveles de formalidad y requisitos legales:

La correcta identificación del tipo de contrato permite anticipar sus requisitos formales y consecuencias jurídicas.

Contratos Formales

Requieren el máximo nivel de 

formalidad (90%). Necesitan 

documentación específica y a 

menudo certificación notarial.

Contratos Reales

Exigen nivel alto de formalidad 

(70%). Se perfeccionan con la 

entrega efectiva del bien objeto 

del contrato.

Contratos Consensuales

Presentan bajo nivel de 

formalidad (30%). Se 

perfeccionan con el simple 

consentimiento de las partes.

Contratos Principales

Requieren nivel medio de 

formalidad (60%). Existen por sí 

mismos sin depender de otros 

contratos.

Contratos Accesorios

Necesitan alto nivel de 

formalidad (80%). Dependen de 

un contrato principal y 

garantizan su cumplimiento.



Aplicación en el Mundo Empresarial

Operaciones Diarias

Contratos como 

herramientas 

fundamentales del 

comercio.

Gestión de Riesgos

Previsión de 

contingencias mediante 

cláusulas adecuadas.

Expansión Comercial

Instrumentos para 

formalizar alianzas y 

nuevos mercados.

Relaciones 

Comerciales

Marco jurídico para 

interacciones 

empresariales seguras.



Tendencias Actuales

Digitalización

Contratos electrónicos y 

firmas digitales 

transformando el 

panorama legal 

mercantil

Globalización

Armonización 

internacional de normas 

facilitando el comercio 

transfronterizo

Automatización

Contratos inteligentes 

con blockchain 

revolucionando la 

ejecución automática

Sostenibilidad

Cláusulas de 

responsabilidad 

ambiental integrándose 

en la contratación 

moderna



Retos en la Contratación Mercantil

Complejidad Normativa

65% de empresas reportan 

dificultades con regulaciones.

Internacionalización

40% de contratos involucran 

elementos extranjeros.

Transformación Digital

75% de empresas en proceso de 

adopción de contratos 

electrónicos.



Conclusiones Generales

Pilar del Comercio

Los contratos mercantiles constituyen el 

fundamento de las relaciones 

comerciales, proporcionando seguridad 

jurídica a todas las partes involucradas.

Estructura Jurídica

El marco normativo especializado que 

regula estos contratos requiere 

conocimiento técnico para su correcta 

aplicación en el ámbito empresarial.

Evolución Constante

La contratación mercantil se adapta 

continuamente a nuevas realidades 

comerciales, tecnologías emergentes y 

prácticas empresariales globales.

Los contratos mercantiles constituyen herramientas fundamentales para el comercio. Su correcta comprensión y aplicación 

resulta esencial para profesionales del derecho y empresarios. La clasificación adecuada permite determinar el régimen jurídico 

aplicable.



Quinta Unidad

Contratos Mercantiles 

Típicos Primera Parte



Índice de la Unidad

Contrato de Compraventa Mercantil

Concepto, elementos y obligaciones

Contrato de Suministro

Definición, características y diferencias

Contrato de Comisión Mercantil

Concepto, naturaleza y obligaciones

Contratos de Agencia y Distribución

Definiciones, características y diferencias



Contrato de Compraventa Mercantil

Concepto

Acuerdo donde una parte se 

obliga a transferir la propiedad 

de una mercancía. La otra parte 

se compromete a pagar un 

precio cierto.

Elementos

Consentimiento, objeto 

(mercancías) y precio. Debe 

tener finalidad comercial para 

considerarse mercantil.

Características

Bilateral, oneroso, conmutativo y 

traslativo de dominio. Regulado 

por el Código de Comercio 

mexicano.



Obligaciones del Vendedor

Entregar la 
Mercancía

Debe entregar 

exactamente lo 

pactado, en el 

tiempo y lugar 

convenidos.

Garantizar la 
Calidad

Responder por 

vicios ocultos y 

evicción de la cosa 

vendida.

Transferir 
Documentos

Entregar facturas 

y documentos 

relacionados con 

la propiedad de la 

mercancía.



Obligaciones del Comprador

Pagar el Precio

En la forma, tiempo y lugar 

convenidos en el contrato.

Recibir la Mercancía

Aceptar la entrega según lo 

estipulado en el contrato.

Examinar los Bienes

Verificar que cumplan con las 

especificaciones acordadas.



Riesgos y Transmisión de la 

Propiedad

1 Perfeccionamiento

El contrato se perfecciona con el consentimiento 

sobre cosa y precio.

2 Transmisión

La propiedad se transmite con la entrega material 

o jurídica de la mercancía.

3 Riesgos

Los riesgos corren a cargo del propietario de la 

mercancía.



Modalidades de la Compraventa

Compraventa Sobre Muestras

Basada en muestras 

representativas del producto. El 

comprador acepta adquirir 

mercancías idénticas a la muestra 

presentada, garantizando así la 

calidad esperada.

Compraventa De Plaza a Plaza

Mercancías enviadas de un lugar 

geográfico a otro. Implica logística 

de transporte y consideraciones 

específicas sobre el lugar y 

condiciones de entrega.

Compraventa Con Reserva de 

Dominio

El vendedor conserva la propiedad 

hasta el pago total del precio. 

Protege al vendedor en caso de 

incumplimiento del comprador, 

permitiendo recuperar los bienes.



Incumplimiento y Acciones 

Legales

Cumplimiento Forzoso

Exigir judicialmente que la parte cumpla con sus 

obligaciones.

Rescisión del Contrato

Terminar el contrato por incumplimiento grave de 

la otra parte.

Indemnización por Daños

Reclamar compensación por perjuicios causados 

por el incumplimiento.



Contrato de Suministro: Definición

Entregas Periódicas

Provisión continua de bienes en 

plazos determinados

Relación Duradera

Vínculo comercial de largo plazo 

entre las partes

Necesidades Continuas

Satisface requerimientos 

constantes del suministrado



Características del Contrato de Suministro

Tracto Sucesivo

Ejecución continuada a 

lo largo del tiempo.

Mercantil

Finalidad comercial para 

ambas partes.

Bilateral

Genera obligaciones 

recíprocas entre las 

partes.

Oneroso

Implica beneficio 

económico para ambos 

contratantes.



Diferencias con la Compraventa

Compraventa

Transacción de ejecución única o instantánea con entrega 

en un solo acto

• Relación comercial puntual

• Precio fijado una sola vez

Suministro

Transacción de ejecución continuada con entregas 

periódicas

• Relación comercial duradera

• Precio puede variar en cada entrega



Elementos Esenciales del Suministro

Todo contrato de suministro debe contener estos cuatro elementos fundamentales para su validez jurídica y ejecución 

efectiva:

Consentimiento

Acuerdo expreso entre 

suministrador y 

suministrado sobre las 

condiciones contractuales, 

manifestado de forma clara 

y sin vicios.

Objeto (bienes)

Mercancías o productos 

específicos que se 

entregarán, debidamente 

determinados en calidad y 

cantidad.

Precio

Contraprestación 

económica acordada, que 

puede ser fija o variable 

según mecanismos 

predeterminados para cada 

entrega.

Periodicidad

Establecimiento de plazos 

definidos para las entregas 

sucesivas, elemento que 

distingue al suministro de la 

compraventa simple.



Obligaciones de las Partes en el Suministro

Suministrante

• Entregar bienes periódicamente

• Mantener calidad constante

• Respetar plazos acordados

Suministrado

• Pagar el precio acordado

• Recibir los bienes

• Notificar necesidades



Plazo y Terminación del 

Suministro

Duración

Puede ser determinado (fecha específica) o 

indeterminado (hasta que una parte lo termine).

Prórroga

Posibilidad de extender el contrato por acuerdo entre 

las partes.

Terminación

Por vencimiento del plazo, incumplimiento grave 

o aviso previo en contratos indeterminados.



Contrato de Comisión Mercantil: Concepto

Definición

Contrato por el cual una persona 

(comisionista) se obliga a 

ejecutar por cuenta de otra 

(comitente) actos jurídicos de 

naturaleza mercantil.

Actuación

El comisionista puede actuar en 

nombre propio ante terceros, 

manteniendo una relación 

interna con el comitente.

Representación

También puede actuar en 

nombre del comitente, 

representándolo directamente 

en transacciones mercantiles.



Naturaleza Jurídica de la Comisión Mercantil

Tipo de Contrato Mandato aplicado al ámbito mercantil

Regulación Código de Comercio de México (Arts. 273-308)

Características Consensual, bilateral, oneroso, intuitu personae

Finalidad Realización de actos de comercio por cuenta ajena



Comisionista y Comitente

Comitente

Encarga la realización 

de actos mercantiles

Encargo

Acto mercantil 

específico a realizar

Comisionista

Ejecuta el encargo por 

cuenta del comitente

Comisión

Remuneración por el 

servicio prestado



Obligaciones del Comisionista

Desempeñar Personalmente

Ejecutar el encargo por sí mismo, salvo 

autorización para delegarlo.

Informar al Comitente

Mantener comunicación sobre el desarrollo de la 

comisión.

Llevar Registros

Mantener contabilidad de las operaciones 

realizadas.

Actuar con Diligencia

Proteger los intereses del comitente como si 

fueran propios.



Derechos del Comisionista

Remuneración

Recibir la comisión pactada por 

sus servicios. Si no se fijó, se 

determina según los usos 

mercantiles.

Reembolso

Recuperar los gastos incurridos 

en el desempeño de la comisión, 

con intereses desde el día en que 

los hizo.

Retención

Retener bienes del comitente 

hasta que se le pague lo debido 

por comisión, gastos y anticipos.



Obligaciones del Comitente

Pagar Comisión

Remunerar al comisionista por sus servicios.

Reembolsar Gastos

Cubrir los gastos incurridos en la ejecución del encargo.

Indemnizar Daños

Compensar perjuicios causados sin culpa del comisionista.

Aceptar Gestión

Recibir los resultados de la comisión bien ejecutada.



Revocación y Extinción de la Comisión

Las principales causas de terminación del contrato de comisión mercantil incluyen:

Revocación

El comitente puede 

revocar la comisión en 

cualquier momento, 

siendo la causa más 

común (40% de los 

casos).

Cumplimiento

Terminación natural por 

la conclusión exitosa del 

encargo mercantil (35% 

de los casos).

Muerte

El fallecimiento del 

comisionista extingue el 

contrato debido a su 

carácter personal (15% 

de los casos).

Renuncia

El comisionista puede 

renunciar al encargo 

bajo ciertas condiciones 

(10% de los casos).



Contrato de Agencia: 

Definición

Concepto

Acuerdo por el cual una 

persona (agente) se obliga 

a promover negocios por 

cuenta de otra (principal) 

de manera estable y 

permanente.

Características

Relación estable, 

independencia del agente, 

remuneración 

generalmente por 

comisión sobre ventas.

Finalidad

Promoción y conclusión de contratos en una zona 

determinada, ampliando mercado del principal.



Contrato de Distribución: Concepto

Reventa

El distribuidor compra 

productos para 

revenderlos a terceros.

Independencia

Actúa en nombre y por 

cuenta propia, 

asumiendo riesgos.

Territorio

Opera en zona 

geográfica determinada, 

a menudo con 

exclusividad.

Colaboración

Relación comercial 

estable y duradera con 

el fabricante.



Diferencias entre Agencia y Distribución

Las principales características que distinguen estos dos modelos de negocio:

Agencia

• No adquiere la propiedad de los productos

• Actúa por cuenta del principal

• Remuneración por comisión

• No asume riesgos de las operaciones

• Promueve contratos que celebra el principal

Distribución

• Compra y revende los productos

• Actúa en nombre y cuenta propia

• Beneficio por margen de reventa

• Asume riesgos comerciales

• Celebra contratos directamente con clientes



Conclusiones Generales

Marco Jurídico

Regulación específica en el 

Código de Comercio

Relaciones Comerciales

Estructuran vínculos entre 

empresas y colaboradores

Seguridad Jurídica

Establecen derechos y 

obligaciones claras entre partes

Los contratos mercantiles típicos constituyen herramientas fundamentales para el desarrollo de 

actividades empresariales. Su correcta implementación garantiza relaciones comerciales eficientes y 

seguras en el ámbito mexicano.



Sexta Unidad

Contratos Mercantiles 

Típicos Segunda Parte



Índice de Contenidos

Contratos de 
Crédito Mercantil

Préstamo, apertura de 

crédito, descuento y 

arrendamiento 

financiero.

Contratos de 
Servicios 
Mercantiles

Transporte, obra a 

precio alzado y fianza 

mercantil.

Contratos Atípicos o Innominados

Concepto, fundamento legal, principios y ejemplos 

prácticos.



Contrato de Préstamo Mercantil

Concepto

Acuerdo donde una parte 

entrega dinero a otra. El 

prestatario debe devolverlo en el 

plazo acordado.

Elementos

Prestamista, prestatario, monto 

del préstamo y plazo de 

devolución.

Intereses

Pueden ser fijos o variables. 

Deben establecerse claramente 

en el contrato.



Contrato de Apertura de 

Crédito

Definición

El acreditante se obliga a 

poner una suma de dinero 

a disposición del 

acreditado. El acreditado 

puede disponer del crédito.

Crédito Simple

El acreditado dispone del 

crédito en una sola 

exhibición. No puede volver 

a utilizarlo una vez 

dispuesto.

Crédito en Cuenta Corriente

El acreditado puede disponer del crédito repetidamente. 

Puede volver a utilizarlo después de hacer pagos parciales.



Elementos del Contrato de Apertura de Crédito

Consentimiento

Acuerdo entre las partes 

que debe manifestarse 

expresamente en el 

documento contractual

Monto del Crédito

Cantidad disponible 

para el acreditado que 

determina el límite de 

disposición

Plazo

Tiempo establecido para 

disponer del crédito y el 

período para su 

devolución

Intereses

Costo financiero por el 

uso del dinero que 

puede ser fijo o variable 

según contrato



Contrato de Descuento

Presentación del Título

El cliente presenta un título de crédito a la institución 

financiera.

Cálculo del Descuento

Se calcula el interés por el tiempo que falta para el 

vencimiento.

Entrega del Valor

La institución entrega el valor del título menos el 

descuento.

Cesión de Derechos

El cliente cede los derechos del título a la institución.



Contrato de Arrendamiento Financiero 

(Leasing)

Selección del Bien

El arrendatario elige el 

bien que necesita para 

su actividad.

Compra por 
Arrendador

La arrendadora 

financiera adquiere el 

bien del proveedor.

Cesión de Uso

Se cede el uso del bien 

al arrendatario 

mediante pagos 

periódicos.

Opciones Finales

Compra, prórroga o 

participación en venta a 

terceros.



Modalidades del Arrendamiento Financiero

Leasing Inmobiliario

Para bienes inmuebles como oficinas, locales o 

naves industriales.

Leasing Mobiliario

Para bienes muebles como maquinaria, vehículos o 

equipos.

Leasing Internacional

Cuando arrendador y arrendatario están en 

diferentes países.

Sale and Lease-Back

El propietario vende su bien y lo arrienda del 

comprador.



Contrato de Transporte 

Mercantil

Terrestre

Traslado de mercancías o personas por vías terrestres. 

Regulado por la Ley de Caminos y Autotransporte Federal.

Marítimo

Traslado de mercancías o personas por vías marítimas. 

Regulado por la Ley de Navegación y Comercio 

Marítimos.

Aéreo

Traslado de mercancías o personas por vías aéreas. 

Regulado por la Ley de Aviación Civil.



Obligaciones en el Contrato de Transporte

Porteador

Recibir, trasladar y entregar los 

bienes en buen estado

Cargador

Entregar los bienes y pagar el 

flete acordado

Consignatario

Recibir los bienes y verificar su 

estado



Responsabilidades en el 

Transporte Mercantil

Recepción

El porteador es responsable desde que recibe las 

mercancías.

Durante el Trayecto

Debe proteger las mercancías de pérdidas o daños.

Retrasos

Es responsable por demoras injustificadas en la entrega.

Entrega

La responsabilidad termina con la entrega al consignatario.



Contrato de Obra a Precio Alzado

Definición

Acuerdo donde el 

contratista se obliga a 

ejecutar una obra. El 

cliente paga un precio 

fijo.

Elementos

Contratista, cliente, obra 

a realizar y precio total 

predeterminado.

Características

Precio invariable, 

independiente de los 

costos reales incurridos.

Formalidades

Debe especificar 

claramente el alcance y 

las especificaciones de 

la obra.



Obligaciones en el Contrato de Obra

Contratista

• Ejecutar la obra según lo acordado

• Aportar materiales si se pactó

• Garantizar la calidad

• Entregar en el plazo establecido

Cliente

• Pagar el precio convenido

• Recibir la obra terminada

• Proporcionar acceso al lugar

• Aprobar modificaciones



Contrato de Fianza 

Mercantil

Afianzadora

Institución que garantiza el cumplimiento de la 

obligación.

Fiado

Persona cuyo cumplimiento se garantiza 

mediante la fianza.

Beneficiario

Persona a favor de quien se otorga la garantía.



Distinción entre Fianza Civil y 

Mercantil

Aspecto Fianza Civil Fianza Mercantil

Otorgante Persona física Institución 

afianzadora

Regulación Código Civil Ley de 

Instituciones de 

Seguros y Fianzas

Onerosidad Generalmente 

gratuita

Siempre onerosa 

(prima)

Formalidad Menos formal Altamente 

formalizada



Elementos de la Fianza 

Mercantil

Póliza de Fianza

Documento que formaliza el contrato y establece sus términos.

Prima

Contraprestación que paga el fiado a la afianzadora.

Contragarantía

Garantía que el fiado otorga a la afianzadora.

Vigencia

Periodo durante el cual la fianza está en vigor.



Contratos Atípicos: Concepto

Definición

Contratos que no están 

regulados específicamente en 

la legislación. Carecen de una 

normativa propia y detallada.

Características

Surgen de la práctica 

comercial y la autonomía de la 

voluntad. Responden a 

necesidades específicas del 

mercado.

Importancia

Permiten la innovación 

contractual. Facilitan 

operaciones comerciales 

complejas o novedosas.



Fundamento Legal de los Contratos Atípicos

Código Civil Federal

Artículo 1932 que establece la 

libertad contractual en México, 

permitiendo la creación de 

contratos no regulados 

específicamente.

Código de Comercio

Artículo 78 sobre convenios y 

contratos mercantiles, 

proporcionando el marco 

regulatorio para acuerdos 

comerciales innovadores.

Constitución Mexicana

Artículo 5 que garantiza la 

libertad de comercio, sirviendo 

como base constitucional para la 

autonomía contractual.



Principios que Rigen los Contratos Atípicos

Autonomía de la 
Voluntad

Libertad para crear 

contratos innovadores 

que respondan a las 

necesidades específicas 

de las partes.

Buena Fe

Honestidad y lealtad 

entre las partes durante 

la negociación, 

celebración y ejecución 

del contrato.

Legalidad

Respeto al orden 

público y las leyes 

vigentes, aun cuando el 

contrato no esté 

tipificado 

expresamente.

Seguridad Jurídica

Certeza en los derechos 

y obligaciones 

establecidos, generando 

confianza entre las 

partes contratantes.



Joint Venture (Asociación en Participación)

Concepto

Acuerdo entre dos o 

más empresas para 

desarrollar un proyecto 

específico. Comparten 

riesgos, recursos y 

beneficios.

Temporalidad

Colaboración con plazo 

definido para alcanzar 

objetivos específicos.

Objetivo Específico

Enfocado en un 

proyecto o meta 

comercial particular.

Independencia 
Jurídica

No crea nueva persona 

jurídica, las empresas 

mantienen su 

identidad legal. Aportaciones 
Complementarias

Cada parte contribuye 

con recursos diferentes 

y complementarios.



Contrato de Franquicia

Licencia de Marca

El franquiciante autoriza 

el uso de su marca 

registrada.

Transferencia de 
Know-How

Se comparte el 

conocimiento y sistema 

operativo.

Asistencia Continua

El franquiciante brinda 

apoyo técnico y 

comercial.

Contraprestación

El franquiciatario paga 

regalías por los 

derechos.



Contrato de Factoring

Cesión de Créditos

La empresa cede sus cuentas por cobrar al factor.

Financiamiento Inmediato

El factor adelanta un porcentaje del valor de las 

facturas.

Gestión de Cobranza

El factor se encarga de cobrar a los deudores.

Liquidación Final

Se entrega el saldo restante menos la comisión.



Contrato de Forfaiting

Concepto

Venta de derechos de cobro de exportaciones a 

mediano y largo plazo. El forfaiter adquiere documentos 

de pago sin recurso.

Características

Operaciones internacionales, montos elevados, plazos 

extensos. Elimina riesgos políticos, comerciales y de 

tipo de cambio.

Diferencia con Factoring

El forfaiting se enfoca en comercio internacional. 

Involucra documentos como letras de cambio 

avaladas por bancos.



Otros Contratos Atípicos Relevantes

Cloud 

Computing

Servicios 

informáticos a 

través de internet, 

sin instalación 

local.

Outsourcing

Subcontratación 

de servicios 

especializados a 

terceros.

Marketing 

Digital

Promoción de 

productos y 

servicios en 

plataformas 

digitales.

Sponsorship

Patrocinio 

comercial a 

cambio de 

publicidad o 

promoción.



Interpretación de Contratos Atípicos

Voluntad de las Partes

Primero se atiende a la intención 

expresa de los contratantes, 

respetando los acuerdos 

establecidos en el documento.

Analogía

Se aplican normas de contratos 

similares cuando no existe 

regulación específica, buscando 

puntos comunes entre figuras 

contractuales.

Principios Generales

Se recurre a principios del 

derecho mercantil como fuente 

subsidiaria para resolver lagunas 

normativas en la interpretación.



Integración de Contratos Atípicos

Cláusulas Expresas

Lo acordado 

explícitamente por las 

partes.

Usos Mercantiles

Prácticas habituales en 

el sector comercial 

específico.

Legislación Supletoria

Normas generales de 

contratos y 

obligaciones.

Equidad

Soluciones justas y 

equilibradas para ambas 

partes.



Ventajas de los Contratos 

Atípicos

Innovación Comercial

Permiten crear soluciones adaptadas a nuevas realidades 

económicas.

Flexibilidad

Se ajustan a las necesidades específicas de cada operación.

Globalización

Facilitan la adopción de prácticas comerciales internacionales.

Desarrollo Económico

Impulsan nuevos modelos de negocio y sectores emergentes.



Desafíos de los Contratos 

Atípicos

Incertidumbre Jurídica

La falta de regulación 

específica puede generar 

dudas sobre su 

interpretación y alcance.

Conflictos de 

Aplicación

Puede ser difícil 

determinar qué normas 

supletorias aplicar en 

caso de controversia.

Protección de Partes Débiles

Riesgo de desequilibrio cuando una parte tiene mayor 

poder de negociación.



Recomendaciones Prácticas

Redacción Detallada

Especificar claramente derechos 

y obligaciones para evitar 

ambigüedades.

Asesoría Especializada

Contar con abogados expertos en 

la materia específica del contrato.

Mecanismos de Solución

Incluir cláusulas de mediación o 

arbitraje para resolver 

controversias.



Conclusiones Generales

Contratos Mercantiles Típicos

Instrumentos jurídicos 

fundamentales con regulación 

específica que brindan seguridad 

y estructura al comercio 

tradicional.

Contratos Mercantiles Atípicos

Soluciones flexibles e 

innovadoras que permiten 

adaptarse a las necesidades 

específicas del mercado y nuevos 

modelos de negocio.

Evolución Comercial

La constante transformación de 

las prácticas comerciales seguirá 

impulsando la creación de 

nuevos modelos contractuales 

adaptados al mercado mexicano.
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